
  

اي تفاوت بين بازيكن شماره يك جهان و قرار در دنياي ورزش حرفه

 ثانيه بستگي دارد.متر يا ميليبازيكن برتر اغلب به ميلي 10گرفتن در بين 

ها وجود دارد و بقيه چيزها لذا فقط يك تكه كوچك از تفاوت بين بهترين

كنون روزگار به تفاوتي با هم ندارد. به خاطر همين تفاوت تكه كوچك، تا 

هاي ديگر سر سازگاري كام بعضي از كارگزاران بيمه بوده و با بعضي

 نداشته است.

نظيري كه افراد و اي بيكتاب اسرار فروش بيمه راهبردهاي مشاوره

دهد. به خاطر داشته باشيد تا وقتي كه ها نياز دارند را آموزش ميشركت

اد نشناسند هرگز به آن مردم شما را به عنوان يك مشاور قابل اعتم

اي طراحي لذا اين كتاب به گونه يابيد.موفقيتي كه انتظار داريد دست نمي

هاي بيمه، چهار كليد رشد شده است كه به صاحبان و مديران شركت

كاركرد بيمه در جوامع مختلف فراتر از  انفجاري فروش شركت را بدهد.

باشد و و استقلال مينقش سنتي آن يعني تأمين اطمينان خاطر، ايمني 

انداز و منابع لازم براي رشد و به عنوان ابزار و نهاد مهمي در تأمين پس

هاي بر اين اساس، برنامه كند.توسعه اقتصادي كشورها ايفاي نقش مي

اي مانند آشنايي با اسرار فروش بيمه يكي كارهاي بيمه و مراقبتي از كسب

يمه است. براي موفقيت در هاي صنعت باز مهمترين نيازها و ضرورت

فروش بيمه، بايد دانش داشته باشيد و در اين راستا اين كتاب به توسعه 

كند. كتاب اسرار فروش بيمه كتابي است كه هاي فروش كمك ميمهارت

هاي جذاب نكات كتاب را به اطلاع مخاطب  به خوبي با استفاده از داستان

فصل  31اين كتاب در  است.رساند و مطالب اين كتاب بسيار انگيزشي مي
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