
  

داند چطور رسد. يك فروشنده خوب ميبه عمر بشر مي هاعمر داستان

ها داند چطور داستان بگويد. داستانصحبت كند و يك فروشنده عالي مي

تأثير عميقي بر ذهن و رفتار ما دارند، در واقع اين به زمان كودكي ما 

ما  گفتند.هايمان براي ما قصه ميگردد كه مادرها و مادربزرگبرمي

 ايم و هستيم.ن داستان بودههميشه تشنه شنيد

ترين هايي كه توسط متقاعدكنندهيكي از قدرتمندترين تكنيك

گويي گويي در مورد فروش است. داستانرود داستانفروشندگان به كار مي

هاي مختلف در هنگام عرضه و در مورد فروش، هنر گنجاندن داستان

گاهي اوقات  ها گاهي اوقات خيالي ونمايش محصول است. اين داستان

تواند داستان مي مبتني بر واقعيت هستند كه در هر حال بايد كوتاه باشند.

هاي آن، برند، شركت توليد كننده يا فروشنده درباره محصول و ويژگي

باشد. با توجه به اينكه امروزه مشتري تنها بر اساس ويژگي و مزاياي 

سرايي و داستانگويي كند، استفاده از قصهمحصول و خدمات خريد نمي

تواند راهگشاي بسيار اين كتاب ميبراي فروش استراتژي مؤثري است. 

خوبي براي ارتباط مؤثر با مشتري باشد. همچنين اين كتاب براي كساني 

تواند بسيار اي شوند ميخواهند سخنران، مدرس يا فروشنده حرفهكه مي

 مؤثر باشد.
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